innovatie in de zorg (care en cure) en ondernemerschap.

Innovatie in de zorg zal een manifeste bijdrage moeten
gaan leveren aan het oplossen van de problemen in de sector.
We moeten af van de stelling dat innovatie geld kost, nee die
innovatic gaat juist geld opleveren. MedtechPartners is
onderdeel van die ontwikkeling en draagt haar steentje bij
door de slaagkans van innovaties daadwerkelijk te helpen ver-
groeten.

In Nederland is een toenemende aandacht voor innovatie,

Platform voor open innovatie

Doel van MedtechPartners is om innovaties op het gebied van
medische technologie (met name medical devices) sneller en
succesvoller op de markt te brengen door samenwerking.
MedtechPartners organiseert en faciliteert hiertoe een "plat-
form voor open innovatie".

Een belangrijk onderdeel zijn de MedtechMeetings. Dit zijn
de bijeenkomsten van de partners waarbij ondernemers, uit-
vinders, of onderzoekers hun medische innovaties kunnen
presenteren aan het publick, dat bestaat uit de partners. Dit
jaar zijn tot nu toe twee MedtechMeetings georganiseerd met
elk ruim 60 bezoekers. MedtechPartners was tijdens deze
twee meetings te gast bij UMC St Radboud te Nijmegen en
LUMC & Universiteit te Leiden. In juni aanstaande vindt de
volgende MedtechMeeting plaatsbij het Roessingh Research
and Development (RRD) te Enschede. In oktober en decem-
ber zullen nog eens twee MedtechMeetings volgen.

In de kern draait het om medische innovaties die vallen in de
fasen vanaf de ideefase tot aan de marktintroductie. Deze
innovaties beperken zich niet tot cen bepaalde doelgroep en
kunnen dus van zowel bedrijven, als kennisinstellingen, als
ziekenhuizen, als particulieren komen. Ook zijn de medische
innovatics nict beperkt tot die van startende bedrijven (start-
ups, spin-offs, spin-outs) en kunnen ook innovaties binnen
bestaande bedrijven betreffen.

Groeiend succes

In 2008 is MedtechPartners daadwerkelijk gestart met de eer-
ste 25 MedtechPartners. Nu, mei 2010, bestaat het netwerk uit
50 Partners en zijn in twaalf MedtechMeetings 50 innovatieve
vindingen gepresenteerd. Van deze vindingen hebben 80% een
of meerdere geinteresseerde partijen (‘matches’) gevonden.
Gemiddeld worden er vier matches per vinding gerealiseerd.

MedtechPartners in beeld

Er zijn twee korte filmpjes gemaakt om in beeld te brengen
wat MedtechPartners is en wordt een voorbeeld gegeven van
ecen ingebrachte vinding. Kijk voor de filmpjes op de home-
page van MedtechPartners: www.medtechpartners.nl

De kracht van MedtechPartners
Het feit dat marktpartijen en kennisinstellingen zich blijvend
aansluiten bij MedtechPartners zegt iets over de kwaliteit.

50 vindingen gepresenteerd bij

MedtechPartners

Deze kwaliteit wordt enerzijds bepaald door de ingebrachte
vindingen en de toegevoelgde waarde daarvan voor de part-
ners in het netwerk. Anderzijds wordt de kwaliteit bepaald
door de optelsom van de kwaliteit van de individuele part-
ners. De samenstelling van het netwerk wordt derhalve ook
"bewaakt'. De partners "geven en nemen" en dat is de balans
die maatgevend is voor de continuiteit van de betrokkenheid
van de individuele partner.

Toekomst Stichting MedtechPartners

De tendens naar "open innovatie" is ingezet. Dat wil zeggen
dat bedrijven in samenwerking met andere bedrijven en ken-
nisinstellingen gezamenlijk innovaties ter hand nemen en
naar de markt brengen. Uit de ervaring blijkt dat er behoefie
is aan "meer". Partijen willen meer innovaties zien, en partij-
en willen meer partners zien. MedtechPartners voorziet in
deze behoefte. O

fP MEDTECHPARTNERS

...brengt medische
innovaties tot leven!

Medisch PartnerNetwerk: Nationaal platform voor
MatchMaking van Medical Devices «n Disposables

voor Snellere & Succesvollere Marktintroductie, Focus MedTech,

Gedragen door het Bedrijfsieven, Cure & care
Business Partner okt Vinding vanuic

Universiteiten, nogescholen, Onderzoeksinstituten
Ziekenhuizen. vepsier op innovaties.
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