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ExPORT & INVESTMENT

MATCHIN' GERMANY MEDICAL SUPPLIES

Doelstelling van MATCHIN" GERMANY MEDICAL SUPPLIES is hetin contact brengen van Nederlandse
producenten en leveranciers van innovatieve medische hulpmiddelen met Duitse distributeurs,
zorgverzekeraars en professionele klanten binnen de zorgsector in het Noorden van Duitsland.

Deze collectieve activiteit wordt uitgevoerd door Gateway to Germany in opdracht van de Agentschap NL /
EVD Internationaal en zal plaatsvinden op 27 en 28 september 2010 in Hamburg.

Achtergrond

Vergrijzing, langere levensverwachting, nieuwe diagnostische en therapeutische mogelijkheden,
veranderingen in het zorgstelsel en de voorgenomen extra investeringen in de zorgsector in Duitsland
bieden volop kansen voor innovatieve Nederlandse bedrijven, die over de juiste producten en oplossingen
beschikken.

Plan van aanpak

Het project wordt opgezet vanuit de concrete behoefte aan producten, kennis, technologie en oplossingen

binnen de Duitse zorgsector die aansluiten bij de sterktes van het Nederlandse bedrijfsleven. MATCHIN’

GERMANY MEDICAL SUPPLIES bestaat uit:

e een collectief gedeelte met diverse activiteiten die tot doel hebben u goed voor te bereiden op het
zakendoen in Duitsland en de medische hulpmiddelenmarkt in het specifiek.

e een persoonlijke kennismaking met geinteresseerde Duitse distributeurs en afnemers,
zorgverzekeraars en zorginstellingen.

Duitse deelnemers

De deelstaten Hamburg en Schleswig-Holstein beschikken over de hoogste aantallen ziekenhuis- en
verzorgingsbedden. Dit in combinatie met de alsmaar toenemende vraag naar specialistische
verzorgingsproducten, medische hulpmiddelen en ziekenhuisbenodigdheden is een gezonde bodem voor
gespecialiseerde distributeurs binnen de zorgsector. Naast de marktleiders Beiersdorf/Smith Nephew,
WIBU en General Electric Medical Supplies hebben zich tientallen bedrijven binnen de meest uiteenlopende
marktniches kunnen ontwikkelen.

Gezien de regionale concentratie van zorginstellingen, producenten van medische technologie en
distributeurs van medische hulpmiddelen is een sterke regionale samenwerking een logisch gevolg.
Distributeurs en producenten beschikken dus over uitstekende ingangen binnen ziekenhuizen en
zorginstellingen, die vaak ook bereid zijn om aan tests met innovatieve verzorgingsproducten hun
medewerking te verlenen.
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Nederlandse deelnemers

Inschrijving staat open voor Nederlandse producenten, groothandels en leveranciers van innovatieve

medische producten, die aan de volgende voorwaarden voldoen:

e Product biedt een duidelijke meerwaarde in de zorgverlening en is potentieel geschikt om het
zorgproces beter, veiliger, sneller, goedkoper of efficienter te laten verlopen

e Daarnaast dient het product direct of indirect de patient / gebruiker een betere levenskwaliteit te
kunnen bieden door verbetering in de diagnostiek, behandeling of rehabilitatie;

e U beschikt over ervaring en referenties binnen Nederland of daarbuiten;

e Doelstelling om de Duitse markt succesvol te ontsluiten;

Procedure & inschrijving

1. Voorinschrijving

U kunt zich gratis voorinschrijven tot 15 juni 2010. Inschrijving staat open voor alle Nederlandse
producenten of leveranciers van medische hulpmiddelen, die aan bovengenoemde voorwaarden voldoen.
De voorinschrijving geschiedt door een e-mail te sturen aan sr@gatewaytogermany.info. Hierop ontvangt u
van ons een vragenlijst en zal er een intakegesprek plaatsvinden.

2. Beoordeling Duitse distribiteurs

De ingevulde vragenlijsten zullen samen met de productinformatie door Gateway to Germany aan de Duitse
partijen ter beoordeling worden voorgelegd. De Duitse partijen kunnen aangeven, met welke Nederlandse
deelnemers zij nader kennis willen maken.

3. Uitslag deelnemende bedrijven

De 15 Nederlandse bedrijven met de meeste belangstelling vanuit Duitsland zullen door Gateway to
Germany worden uitgenodigd om aan het programma in Hamburg deel te nemen.

MATCHIN" GERMANY MEDICAL SUPPLIES zal plaatsvinden in Hamburg op 27 en 28 september 2010.
De deelnamekosten bedragen € 500 excl. BTW. Voorinschrijving is kosteloos.

De voorinschrijving geschiedt door een e-mail te sturen aan sr@gatewaytogermany.info.

Voor vragen kunt u contact opnemen met Simone de Roo van Gateway to Germany. (Tel. 030 252 6640)

Gateway to Germany

Gateway to Germany is dé specialist in het adviseren van Nederlandse industrie- en consumentenbedrijven,
die commerciéle activiteiten op de Duitse markt willen gaan opzetten of uitbreiden. Advisering op het gebied
van exportstrategie, het zoeken naar geschikte business partners en het aanwerven van Duits personeel
behoren tot de kerncompetenties. (www.exportduitsland.nl)




